SAMSTAG, 11. FEBRUAR 2023

Verkauf sorgfiltig
vorbereiten

el

m Nachfrage nach

||au.wru und Woh-

nungen hat in den
vergangenen Monaten nach-
gelassen. Umso wichtiger ist
es, nach einer Kaufzusage
zeitnah einen Notartermin zu
vereinbaren. Argerlich, wenn
plitzlich Umstinde bekannt
werden, die einer Beurkun-
dung im Wege stehen und der
Kiufer abspringt. Bereiten Sie
den Verkauf sehr sorgfiltig
vor. Kliiren Sie, ohlm Grund-

finanzierende Banken wollen
den Wortlaut wissen. Grund-
schulden werden in der Regel
nicht iibernommen. Oftmals
sind die Darlehen bereits seit
Jahren getilgt. Hat die Bank
Léschungsunterlagen erstellt,
kliren Sie den Verbleib der
Unterlagen. Sofern Sie die Im-
mobilie geerbt haben, sollte
der Erbschein vorliegen. Bei
mehreren Eigentiimern miis-
sen alle dem Verkauf zustim-
men. Wird einer der Eigen-
tiimer betreut, ist zu priifen,
welche Stelle gegebenenfalls
zustimmen muss. Ist Ihr Ob-
jekt vermietet und richtet sich
Ihr Verkaufsangebot an spi-
tere Eigennutzer der Immo-

den Mietern zu besprechen.
Kiufer erwarten einen geklir-
ten Sachverhalt. Oft sprin-
gen Kiufer auch aus Angst
ab, weil am Objekt Miingel er-
kennbar sind. Besorgen Sie
daher vorher ein Angebot von
Ihrem Handwerker zur Min-
gelbeseitigung. Damit ha-
ben Sie eine belas!ban. ('rhl'ic

buch -

fiir die Vierk

keiten i bz:rlmmmnu werden
und wenn ja, besorgen Sie
die entsprechenden Urkun-
den, aus denen der vollstin-
dige Text der Dienstbarkeit
hervorgeht. Die Kiufer und

Professionelle Makler unter-
stiltzen in diesen Punkten.
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