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Vorsicht bei
Verspechungen

uch nach vielen Jahren
A Berufserfahrung iiber-

rascht mich die Nam-
tat vieler bili

Der Dumme ist dann der Ver-
kiufer, denn eine Preisredu-
zierung wird im Markt als Zei-
chen gewertet, dass mit dem
Angebot etwas nicht stimmt.
Am Ende wird unter Preis ver-
kauft. Daher sollten Verkau-
fer ihr Augenmerk auch auf
die Reputation des Maklers
richten. Wichtig sind ein gu-
tes Objektmarketing auf allen
Kaniilen, sehr gute Kunden-
bewertungen des Maklers so-
wie sein ortliches Netzwerk.
Ein etwas zu niedrig ange-
setzter Angebotspreis ist auch
nicht problematisch. In die-
sem Fall ist das Interesse an
der Immobilie namlich so
grof, dass mehrere Kaufan-
gebote eingehen und der
Preis nachtriglich nach oben
geht - oftmals iiber die Preis-
erwartungen. Das Gegen-

lell passiert bei zu hohen An-

fer immer wieder aufs Neue.
Bel der Suche nach einem ge-
Makler bek

p Viele interes-
sieren sich fiir die Immobilie,
aber es gibt keine ernsthaften

der den Auftrag, der den
hochsten Kaufpreis in Aus-
sicht stellt. Was viele Eigentii-
mer vergessen: Nicht der Ma-
Kler soll spiter den Kaufpreis
zahlen, sondern der noch zu
findende Kiufer. Liegt der
Makler mit seinen vollmun-
digen Prognosen falsch und
es findet sich zuniéchst kein
Kéufer, rit er spiter, den Preis
nach unten zu korrigieren.

Lassen Sie sich daher nicht
von vollmundigen Preisver-
sprechungen blenden und
bitten den Makler Thnen dar-
zulegen, mit welcher Strategie
er Ihre Immobilie am Markt
platzieren méchte.
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